TEMA

Trade Compliance e
Analytics

RESUMO

Num mundo cada vez mais global, onde
seguranga, rapidez e “compliance” sao a ténica do
mercado, que desafios as empresas enfrentam
para se diferenciarem de suas concorrentes e
gerarem cada vez mais valor ao acionista?

Como a funcéo de Trade deve se organizar e
aparelhar para atender aos desafios de mercado?
Entre rapidez e compliance, o que escolher?
Como garantir que os parceiros da empresa
atendam aos principios e valores da sua empresa?
Como garantir que capturem na pratica os
beneficios identificados e obtidos pela empresa?
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